














































Salgsfif 47
Læg hynder på udemøblerne
Udetid er kvalitetstid. Skab hygge på terrassen, alta-
nen eller i haven ved at lægge hynder, puder og tæp-
per på dine havemøbler. Hvis hynderne er lidt trætte, 
kan du købe nye eller lægge et pænt tæppe eller stof 
over. Det gør udeområdet mere tiltrækkende og  
løfter hyggefølelsen gevaldigt

Salgsfif 48
Sæt snacks eller
forfriskninger frem
Skab en indbydende atmosfære ved at sætte lidt for-
friskninger frem til fremvisningen, som man kan tage, 
mens man taler sammen eller med mægleren.  
En kop frisk kaffe, lidt mundgodt som frugt eller 
snacks kan få køberen til at føle sig velkommen og 
slappe mere af. Det viser også, at du har gjort en  
ekstra indsats for deres skyld.

Salgsfif 49
Sæt blomster frem
og tænd for pejsen
Friske blomster eller grene fra haven kan virkelig 
gøre en forskel. De bringer liv og farve til hjemmet, 
samtidig med at de tilfører en dejlig duft. Husk at 
visse mennesker kan have allergi overfor f.eks. liljer, 
der dufter meget kraftigt. Hvis du ikke har blomster 
i haven, kan du altid købe nogle friske blomster. Har 
du en digital pejsefunktion på dit tv, så tænd for den 
også. Alt bidrager til en hyggelig stemning og et ind-
bydende indtryk.

Salgsfif 50
Sæt ikke vaskemaskine 
eller opvask over
Når dine købere får fremvist din bolig, skal de helst 
have fuld fokus på boligen. Derfor anbefaler vi, at du 
ikke tænder for maskiner, der støjer under fremvis-
ningen, såsom vaskemaskine, tørretumbler og op-
vaskemaskine. Uden støj og forstyrrende elementer 
kan de bedre mærke stemningen i boligen.

Salgsfif 51
Sørg for ikke at være 
hjemme under fremvisning
Når køberne besøger din bolig, er det bedst at lade 
din home-mægler tage teten. Det giver dem frihed 
til at stille spørgsmål, tage sig tid og forestille sig, 
hvordan de vil bo i hjemmet. Så forlad boligen under 
fremvisningen og lad mægleren vise boligen frem.



Salgsfif 52
Leg køber
Når du kommer hjem efter fremvisning, så lad som om 
det er dig, der skal se boligen første gang. Eftergå hjem-
met og hør mæglerne, om der var noget særligt, der 
blev fremhævet eller skabte bekymring. Måske har du  
så mulighed for at løse det inden næste fremvisning.  



Mine noter



52 fif til 
at få noget 
værdifuldt fra 
hånden.




